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Arquitectura, no volumen

FIG. 1 — ARQUITECTURA DE PIPELINE: NODOS, NO UN SOLO CANAL
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Lo que defme este numero
En junio, un decreto apagé los modelos de IA mds : Este es el primer nimero del nuevo formato de
avanzados de Anthropic. Semana antes, la propia MetaNotas, organizado en tres bloques que hablan
Anthropic habia recibido frente la carrera que ella : directo a cada rol de su organizacién: Para el Board,
misma lidera. Dos sefiales, una sola leccién: lo que Para Gerencia y Para el Equipo Comercial.

no tiene arquitectura, se cae ante el primer imprevisto.
: RADAR EJECUTIVO

Es la misma leccién que aplicamos a diario con

Anthropic pid la IA global — y mient
nuestros clientes en LITSAProspect: un pipeline FAPA N E B e

después, el gobierno de EE.UU, ya empez6 a

predecible no es cuestién de volumen, es cuestion S
apagarla. Pigina 2.

de arquitectura.
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PARA EL BOARD ¢ C-LEVEL POR METANOTAS

|
La IA sin arquitectura

Es un pasivo que avin no ha cobrado

Las dos semanas de junio de 2026 no son aisladas: son sintomas del mismo problema. El 4 de junio, Anthropic publicé una
propuesta formal pidiendo una pausa global coordinada en el desarrollo de IA de frontera, advirtiendo que en manos de dias
estos los modelos podrian mejorar a si mismos sin intervencién humana. Once dias después, el gobierno de Estados Unidos
ordené a Anthropic apagar globalmente sus modelos méds avanzados, Fable 5 y Mythos S, por una vulnerabilidad de

seguridad. Como no se podia cifrar el acceso por pais, la decisién fue apagar todo, para todos, sin fecha de reactivacion.

Radar Ejecutivo - Por qué importa

DATO REVELADOR Un decreto puede eliminar tu herramienta de trabajo de un

® Mis del 80% del c6digo que se integra hoy al repositorio de dia para otro. No por ley, no por quién te proveyé politica.

Anthropic ya lo escribe Claude. Los ingenieros producen - Quien construye su operacién sobre un solo modelo, de un

~8x mis c6digo por iteracién que antes de 2026. solo proveedor, en una sola geografia regulatoria, asume un

riesgo que no figura en ningun balance.

La respuesta no es dejar de usar IA. Es usarla con

® La Unién Europea ya reaccioné invocando soberania : ek 2
arquitectura: diversificar el stack, documentar los flujos

s, r 4 3 - .-
tecnolégica frente al apagén criticos, y nunca poner el 100% de la operacién en un solo

modelo.

Tres preguntas para el proximo comité:

¢Qué pasa si manana se apaga el modelo que usa tu equipo?

¢Esta documentado ese flujo en algin lugar que no sea una sola persona?
¢ Tienes ya un plan B probado?

\

FIG. 1B — UN STACK DE UN SOLO PROVEEDOR NO ES UN EDIFICIO, ES UNA TORRE DE NAIPES
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PARA GERENCIA Y EQUIPO COMERCIAL

DEL METODO SDR BY LITSA

e s
Arquitectura de Pipeli
Los 3 niveles de lo predecible
Para Gerencia Para el Equipo Comercial
1. Fuentes diversificadas. Ningtn pipeline sano
depende d I Inid la fuente.
SR nce o e D A r s T e No uses solo un canal. Si Email no abre, prueba
2. Cadencias documentadas. Email + LinkedIn + LinkedIn; si no responde, WhatsApp cuando
WhatsApp con secuencia y condiciones de corresponda. Diversifica sin perder el hilo:
salida por escrito, no en la memoria de un SDR. combina Email + LinkedIn + WhatsApp donde
aplique y con criterio.
3. Trazabilidad estandarizada. Un criterio
compartido de “eso si es una oportunidad” GUION EN ACCION
SAL AE IRanip vallas: Apertura: “Hola {Nombre}, vi que trabajas en
/ N {empresa}. ;Tienes 15 minutos esta semana?”
Seguimiento: “{Nombre}, con el caso de {cliente}
logramos {resultado}. {Cémo podria ayudarte en
su situaciéon?”
FIG. 2 ENGRANAJE DE UN PIPELINE
CON ARQUITECTURA
\ 7
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—— 4 El benchmark del mes 4 ——
343% = 955% 10,7 %
’ e LA 98 /0
PROMEDIO DE RESPUESTA : CUARTIL SUPERIOR : TOP 10 % DE MEJORES CAMPANAS
\\ — e e — e ///

Dato del mes: las campaiias del 10 % superior obtienen mas de tres veces la tasa de respuesta
promedio. La diferencia no esta en enviar indiscriminadamente, sino en la microsegmentacion,
la calidad de los datos, la relevancia del mensaje y las pruebas A/B.

CONSULTORIO METANOTAS

Abre tu caso y cuéntanos dénde trabas la arquitectura de pipeline de tu equipo.

Escribenos a servicios@litsaprospecta.com.
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PENSAMIENTO DEL MES
@

S :
El pipeline predecible no es
consecuencia de volumen.
Es consecuencia de arquitectura.”’

— LITSAPROSPECT
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RECOMENDADO POR METANOTAS
- ©
“The Sales Acceleration Formula”, de Mark Roberge —

descrito como una lectura util sobre como construir un motor de

ventas B2B con datos y proceso en vez de intuicion.
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